
 
SENA REGIONAL GUAJIRA 

 

TALLER “COMERCIALIZACIÓN DE PRODUCTOS TURÍSTICOS” 

 

Luego de haber leído detenidamente las diapositivas de apoyo y teniendo en cuenta el 

producto turístico cultural al cual usted pertenece: AMUCAFEP o JARDINES DEL PERIJÁ, 

responda las siguientes preguntas: 

 

1. ¿Qué servicios o productos estoy vendiendo? 

2. ¿Qué necesidades de la demanda estoy cubriendo? 

3. ¿Aporta un valor añadido o innovador con respecto a los demás productos 

turísticos culturales de la zona? 

4. ¿Qué técnica de promoción estoy utilizando o pienso utilizar para dar a conocer mi 

producto turístico cultural? 

 

Con respecto a imagen corporativa: 

1. Plasmar es un dibujo el logo de su producto turístico cultural. 

 

 

 



TALLER COMERCIALIZACIÓN TURÍSTICA 

La asimilación de conceptos y de nociones básicas sobre la comercialización de productos turísticos. 

 ¿Qué es marketing? 

 Conceptos medulares del Marketing turístico. 

 Marketing Mix: Producto, Precio, Plaza, Promoción. 

    



A su vez, se les piden que envíen el logo de su unidad productiva para verificar si está acorde a los servicios que prestan. 

 

 

 

 


